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Bayerische
Forschungsallianz

Auftrag

U Erschlieen von Fordermitteln der EU
(und des Bundes) fir F&l

U Fordern des Wissenschafts- und
Innovationsstandorts Bayern
Im F&l-raum Europa (ERA)

U Vermittlung von nationalen und

Das EU-Férderzentrum in Bayern

internationalen Partnern aus Wissenschaft

und Wirtschaft

Kennzahlen 2023

189 Begleitete und eingereichte Forderantrage

187
davon 76, 4

M sayen |

M Iesr@rmitte fur bkdleitete Antrage

[

Standorte

BRUSSEL

Partner in der

Bayerische
' J Forschungs- und
= ! Innovationsagentur

www.forschung-innovation-bayern.de
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Gesellschafter

Universitat
Bayern e.V.

HOCHSCHULE
BAYERN

Finanzierung

Bayerisches Staatsministerium ftr
Wissenschaft und Kunst, Bayerische
Staatskanzlei und Gesellschafter

EEEEEEN

Universitat EEEEEEN

Bayern e.\. EEEEEE®
HOCHSCHULE

BAYERN


http://www.forschung-innovation-bayern.de/

BayFOR als full service provider

Projektmanagement

Administratives
Projektmanagement

Workshops/Trainings

Ansprechpartner bei Fragen
rund um das EU-Projekt-

management

Dissemination und
Offentlichkeitsarbeit fir
EU-Projekte

Projektimplementierung

Unterstutzung von

Forschung

Entwicklung
Innovation

Vertragsvorbereitung bis
Vertragsschluss

Hilfestellung bei
finanziellen und
organisatorischen
Fragen
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Information

Zu aktuellen und kommenden EU-
Ausschreibungen;

Zur erfolgreichen EU-Antragstellung

Themen-Lobbying

Allgemeine und spezifische
Forderberatungen;

Einordnung von Projektideen in
geeignete Forderprogramme

Antragsunterstitzung

Aktive Hilfestellung wahrend des
gesamten Antragstellungs-prozesses

Bereitstellung call-spezifischer
Informationen

Kooperationspartnersuche



BayFOR Organigramme

Kooperationsbeauftragte p
Bayerische Forschungs-

und Innovationsagentur

Doris Bruckmeier

Geschaftsfuhrung
Martin Reichel

Y\ )

FORSCHUNGSFORDERUNG/FORDERBERATUNG
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Bereich Presse- &
Offentlichkeitsarbeit
Emmanuelle Rouard

Fachbereiche EU-Forschungsforderung

Gesundheitsforschung & Biotechnologie i
Wissenschaftlicher Referent:
Dr. Mikhail Antonkin

Wissenschaftlicher Referentin:
M. Sc. Janina Schneiker

Informations-/Kommunikationstechn.,
Natur- & Ingenieurwissenschaften
Leitung: Dr. Panteleimon Panagiotou

Sozial-, Wirtschafts- & Geisteswissenschaften |

Sicherheitsforschung iy =
Leitung: '
Martin Reichel “
Umwelt, Energie & Bio6konomie i
Leitung: Dr. Thomas Ammerl

Weitere Bereiche

EU-Verbindungsburo in Brissel
Leitung: Mag. Karin Lukas-Eder

a

Wissenschaftliche
Koordinierungsstelle )
Bayern-Israel
Wissenschaftskoordinatorin:

Dr. Anna Abelmann-

KMU-Beratung
Enterprise Europe Network
Leitung: Dipl.-Jur. Natalia Garcia Mozo

g Brockmann

‘ Wissenschaftliche =
Koordinierungsstelle

Bayerische/Nationale Verbundforschung
Verbindungsburro Forschungsverbiinde
Leitung: Dr. Gunther Weil3

Projektmanagement
Leitung: Dipl.-Wirt.-Ing.
Thomas Eigner

Wissenschaftliche
Koordinierungsstelle
Bayern-Québec /
Bayern-Alberta /
RLS-Sciences

Leitung:

Dr. Florence Gauzy Krieger

Bayern-Afrika ‘ ‘
Leitung: ‘

Martin Reichel

Wissenschaftliche
Koordinierungsstelle
Bayern-Afrika
Teamkoordinatorin:

M. Sc. Melanie Schulte

ADMINISTRATION
Munchen,

Niurnberg, Brissel

Leitung:

Dipl.-Wirt.-Ing.
Thomas Eigner
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KMU-Beratung - Dienstleistungen

Expertise in EU Forderung fur innovative KMUs

A One-Stop-Shop fiir KMU zur europaischen F&l Férderung und Finanzierung:

o Erste Beratung: Forderfahigkeit-Screening;

o Coaching zur Forderungsstrategie: auf regional, national und hauptsachlich europaischer Ebene.
o Langfristige Unterstutzung: personalisierte, flexible und maf3geschnittene, zeitlich und inhaltlich.

o Application Proof-reading.

o Pitch Training.

o Internationale Partnerschaftsdienste: Verbreitung bayerischen Profilen / Individualisierung
bayerischen Partner

o Bereitstellung von zielgerichteten Informationen: Workshops, Newsletter.

Institutionelle Positionierung
A Aktive Beteiligung an europaischen Projekten (Interreg, EIE)

A Bestandteil des Regionalen Innovation Ecosystems zur Verbesserung der Rahmenbedingungen fiir KMU
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KMU-Beratung: Erfolgsbilanz 2023

A 100 Anfragen von KMUs und Start-ups;
AUber21 AEI C A c amrdgemithedeitetr& finterstitzt;

Al5wei tere F°rderantra3age (lnnovation Fund, Eurost s

Fordervolumen von insgesamt :
\_ ,

A 1 Workshop zum EIC Accelerator fuir Antragsteller;
A 8 Vortrage bei Stakeholdern iiber EU-Fordermoglichkeiten von Start-ups & KMUS
A 39 Ausgaben des KMU-Newsletters



https://www.bayfor.org/de/unsere-netzwerke/enterprise-europe-network/newsletter-der-kmu-beratung/anmeldung.html
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TEAM KMU-Beratung

Natalia Garcia Mozo

Bereichsleiterin

Co-Chair AEEN Thematic Group R&I
Active Member EENTGAAccess to Financeifd and
AWomen Entrepreneurshipih

Tel.: (0) 89 9901 888-171
Nivedita Mahida-Kdnigsdorfer
Wissenschaftliche Mitarbeiterin
Co-Chair A EEN Thematic Group Sustainabili

Tel.: (0) 89 9901 888-175

Julia Richter
Wissenschaftliche Mitarbeiterin

Tel.: (0) 89 9901 888-173


mailto:mozo@bayfor.org
mailto:mahida@bayfor.org
mailto:richter@bayfor.org

Enterprise
. Europe Network

The world’s largest support
Network for innovative SMEs
with international ambitions
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The Network in figures

+450 +40 €164.5

Organisations Countries, present in all Million for 3 years
regions of the EU
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EEN Weltweit
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countr
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agreements

EU-27

0 Austria

Q Belgium
Q Bulgaria
0 Croatia
0 Cyprus
0 Czechia
Q Denmark
0 Estonia
0 Finland
Q France
0 Germany
0 Greece
9 Hungary
Q Ireland

0 Italy

0 Latvia

Q Lithuania
QO Luxembourg
0 Malta

0 Netherlands
9 Poland

Q Portugal

mi g ht

0 Romania
Q Slovakia
Q Slovenia
Q Spain

Q Sweden

International

0 Albania

Q0 Armenia

Q Bosnia and
Herzegovina

Q Brazil

0 Canada

Q Chile

0 Colombia

0 Egypt

Q Iceland

Q India

Q Israel

0 Japan

0 Korea

0 Kosovo

stil |

9 Moldova

Q Montenegro

9 New Zealand

Q Northern
Macedonia

0 Norway

Q Serbia

Q Singapore

Q Switzerland

Q Taiwan

Q Turkiye

Q Ukraine

9 United
Kingdom

Q United States

Q Vietnam

be in p



Bayerisches Konsortium

bayern () innovativ

Konsortialfuhrer/Koordinator
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AUSSENWIRTSCHAFTSZENTRUM BAYERN

Eine Gemeinschaftsinitiative der Bayerischen Industrie- und
Handelskammern und der Bayerischen Handwerkskammern

L/NBY4

} R
Miinchen und Oberbayern WWW ee n - ! { rn e
0 = Auftragsberatungszentrum

Handwerkskammer
fiir Miinchen und Oberbayern

Bayern Handwerk
International

Bayern e.V.

Bayerische
Forschungsallianz
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The Network approach - BayFOR

How we help SMEs

‘ Client-centric ‘ Tailored Services ‘ Expertise
Langfristige Betreuung von Personalisierte und EEN Beraterinnen mit lange Erfahrung in
hochinnovative KMU, inkl. mafgeschnittene, dynamische EU F6rderung, Innovation, internationale

Start Ups und Scale Ups. Dienstleistungen Zusammenarbeit und Kundebetreuung.
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EIC Accelerator: Phase 1
Short Application

. Julia Richter
Minchen, 18.07.2024 KMU-Beratung, wissenschaftliche

Mitarbeiterin

Bayerische Forschungsallianz



EIC Accelerator: Short Applicaiion

1. Das EIC-Antragsverfahren mit Zeitplan
2. Short-Application: (Questions- Part B)
3. Pitch Video & Pitch-Deck

enterprise
europe
network
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EIC Accelerator Open/ Challenges: Fiir wen?

Fur Start-ups und KMU, die:

A Uber ein innovatives, bahnbrechendes
Produkt, eine Dienstleistung oder ein
Geschaftsmodell verfligen, das neue
Markte schaffen oder bestehende Markte in
Europa oder sogar weltweit durchbrechen
kdnnte,

A den Ehrgeiz und das Engagement haben,
sich zu vergrof3ern,

Aeine umfangreiche Finanzierung anstreben, |
aber die damit verbundenen Risiken sind zu oBild: Fotolia
hoch, als dass private Investoren allein
Investieren werden.
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Bewerbungsprozess: EIC Accelerator

Phase 1=
Short

A Questionnaire ~ 12 Seiten
Application A Pitch-Deck mit 10-12 Slides
CC XYo@ A Pitch Video

PPN A Questionnaire (Max. 50 Seiten)
I @ A Financial Sheets

nachstes Cut
Off 3.0kt.2024)

Phase 3= A 10 min. Pitch & 35 min. Q&A
Pitch & Q&A mit der EIC Jury in Brussel

mit Jury

Im Falle eines positiven
Ergebnisses: Verhandeln

des Grant Agreement,
Due-Diligence-Prifung
durch die EIB
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Zeitplan: EIC Accelerator Bewerbung

Bewertungszeit EIC (in Wochen)

Full Application

Short Application
10-12 Wochen

SHO-IND
uap yoeu

uayo0/A
g MaIAIB1U|

Optimistische

Schéatzung:
+ 9 Monate

Cut-Offs = Marz, 3. Okt. 2024
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Zeitplanung Short Application: KMU

Beratung BayFOR

2-4 1 Woche
Wochen BayFOR
Vorbereitung Feedback

1

Proof-Reading der
BayFOR:

A Schriftlicher Input
A Tips & Einblicke

A Evtl. Zusammenarbeit
mit anderen Bereichen
der BayFOR

1-2
Wochen
Uberarbeitun
g&
Einreichung

3-4 8 Wochen
Wochen
Uberpriifung Short
vom EIC Application



Budget EIC Accelerator 2024

Table 1. Summary of main calls in 2024°

Who can apply

EIC Open call: only consortia
Pathfinder can apply.

Challenges call: smaller
consortia  {at  least two
eligible entities) or and
single applicants as well as

What for

Open Call: Grants up to EUR 3
mmillion

Challenge Call: Grants up to EUR 4
millicn.

Higher amaunts if duly justified.
Projects to achieve the proof of

EIC Open

Deadlines

7 March 2024

Indicative

Budget
(EUR
millian)
136

EIC Challenges

EIC Challenge

“Solar-to-X" devices Towards cerment and
concrete as a carbon sink

Mature inspired alternatives for food
packaging and films.

Manoelectronics for energy-efficient smart
edge devices

Deadlines/
Cut-offs

16 October 2024

enterprise
europe
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Indicative
Budget

(EUR

million)

120

larger consortia, principle and validate the scientific Protecting EL space infrastructure
basis of breakthrough technologies
(starting from early TRLs aiming at
achieving TRL3 or 4)
EIC Single applicants (SMEs, | Grants of up to EUR 2.5 million to [18™ September a4
Transition span-offfs, start-ups, | validate and demonstrate 2024
research organisations, | technology in application-relevant
universities)] or  small | emvironment (starting at TRL 3/ 4
consortia  (minimum 2, | aiming at achieving TRL 5/ 6) and
maximum 5  eligible | develop business  and  market
entities). readiness. N N\
EIC Single start-ups and SMEs | Grant component below EUR 2.5M | Short a7s Human Centric Generative Al ] Short 300
Accelerator | (including spin-offs), | for innovation activities (starting at | applications: any Virual worlds and augmented interaction, applications: any \)
N . . . L . including support to Industry 5.0 .
individuals  (intending to | TRL 5 or & aiming at achieving | time time

launch a start-up/ SME)
and in exceptional cases
small mid-caps (fewer than
499 employeas).

higher TRLs)

Investment companent of EUR 0.5
up ta 15 million for scaling up and
other activities.

Grant only and investment only
companent under certain
conditions.

{continuous)
Full applications:
13 March 2024
3 October 2024

Enabling the smart edge & quantum
technology components

Food from precision fermentation and algae
Manoclonal antibody-based therapeutics for
Emerging viruses

Renewable energy sources and their whole
value chain

{continwous)
Full applications:
13 March 2024
3 October 2024

Reference: EIC Work
Programme 2024,
Page 8
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Die Short Application- wer darf sich
bewerben?

A Antragsteller aus EU-Mitgliedstaaten und mit Horizont Europa assoziierten Landern
A Start-ups und KMU (inklusive Spin-Outs)

A Kleine Unternehmen mittlerer GréRe (weniger als 499 Beschéftigte), die eine rasche
Ausweitung der TRL 9-Aktivitat benoétigen. Mittelstandische Unternehmen kdnnen

sich f¢r di e O@nlyibewerbghl nvest ment

A Natirliche oder juristische Personen, die ein KMU oder ein Mid-Cap-Unternehmen

grinden wollen

Ref.: EIC Guideline for Applicants



Fast Track

A
A

Fast-track & Plug-in

EIC Pathfinder, EIC Transition

Von KICs verwaltete und EIT
unterstltze Programme

Unternehmen, die im Rahmen des
EIC-Pilotprojekts von Horizont Europa
2020 Adalyfia netr hal t en

Bild: FreePik.com, Bilah Studio

Plug-In

A

A
A
A
A
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Agentur fur bahnbrechende
Innovationen (SprinD)

KMU-innovativ
EXIST-Forschungstransfer
Helmholtz Enterprise
AHEAD (Fraunhofer)



Die Short Application: Was braucht man?

o Jo Do o o o Do Io

Innovative Idee und hoher Innovationsgrad / disruptiv
Marktorientiert mit européaischer Dimension
Losungsfokussiert

Skalierbarkeit des Geschéaftsmodells

Grunde fur die européische Finanzierung durch das EIC
Sehr gut strukturierter Antrag

Potenzial und weitreichender Impact

Ein hervorragendes Team

Risk,
Implement
ation,
Union
support

enterprise




Evaluationskriterien Short Application

Excellence

Excellence of the company: Does the company has the vision and ambition to scale up?

Novelty and breakthrough character of the innovation: Does the innovation have
breakthrough character and a high degree of novelty compared to existing solutions?

Technology readiness level: Has the innovation reached TRL 5 (i.e. it has been tested in the
relevant environment)?

Timing: Is the timing right for this innovation in terms of market, users, societal or scientific
of technological trends and developments?

Impact

Competitiveness and demand: Is the innovation better than what the competition
proposes, and is the solution bringing sufficient added value to trigger demand from

potential customers?

Market development: Does the innovation have the potential to develop new markets or
significantly transform existing ones?

Broader impact: Will the innovation, if successfully commercialised achieve positive broader
societal, economic, environmental™ or climate impacts?

Level of risk, implementation, and need for Union support

Team: Does the team have the capability and motivation to implement the innovation
proposal and bring it to the market? Is there a plan to acquire any critical competencies
which are currently missing, including adequate representation of women and men?

Ref: EIC Work Programme, page 71

Risk,
Implement
ation,
Union
support

enterprise
europe
network




enterprise
europe
network

Funding & Tenders Portal

EIC Accelerator 2024 - Short application
HORIZON-EIC-2024-ACCELERATOR-01

Call for proposal

Internal navigation ) )
General information

General information

Programme

Horizon Europe Framework Programme (HORIZON) @ Budget overview ‘

Topic description

Call

Conditions and documents EIC Accelerator 2024 - Short application (HORIZON-EIC-2024-ACCELERATOR-01)

Partner search announce... Type of action Type of MGA (1 Open For Submission )
HORIZON-EIC-ACC HORIZON EIC Accelerator HORIZON Lump Sum Grant [HORIZON-AG-LS]

Start submission
Deadline model Opening date Deadline date

Topic Q&As single-stage 03 January 2024 24 December 2024 17:00:00 Brussels time

The Funding & Tenders Portal: (Link)


https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/opportunities/topic-details/horizon-eic-2024-accelerator-01?order=DESC&pageNumber=1&pageSize=50&sortBy=startDate&keywords=EIC%20Accelerator&isExactMatch=true&status=31094501,31094502
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Short application: Leitfaden

A Das EIC Arbeitsprogramm 2024

A Der Guide for Applicants (Version 4, Januar 2024)

A Beispiele erfolgreicher Unternehmen verfiigbar in der EIC Data Hub
A FAQ Abschnitt auf der Website

uropean
\ \ J ’// ‘ Table of contents Innovation -
Council

A 8 Umersnhlelsteum

Dachau Garch ing
bei Munchen 05
THE EIC ACCELERATOR, WHO WILL BE ASSESSING
| Kipisteld | b WHY SHOULD YOU APPLY? YOUR PROPOSALS?
+ olchlng 4,)
rfohr ngq. Markt
Furstenfeldbruck Kurchhelm 4 06
Pu(hhelm beil Munchen/
\ N [~ \/ CAN YOU APPLY? » :g:{ /Do vou
{ SoEs ! — )
/ nchen==7 =" v v
r; Grafelf in >
Z Gilching. /-~ L { \
I Planegg A 4 Vaterstetten 07
! ( \ Y \ WHICH TYPES OF EXTRA INFORMATION
\ FUNDING CAN CICECIN o ANNEXES
N AN vou GET?
o b an if'/dgh afen Gaudting Unterhaching v 4,)

Overpfaffenhofen

N

G,'U”Wa&h/dtrchen
> Ober\hi(hing Hohenk'irchen WHAT WILL BE A The home button (borttom left will amays bring you hack at this page.
/ 5
/ \\ Siegertsbrunn ASSESSED? 40 e e e e e e AL aris (et e

4

1
’/'

f
L

Herrsching

im Ammerces

Ref. EIC Datahub

Starnberg
/

Ref.: Guide for applicants, 2024


https://eic.ec.europa.eu/document/download/d801a0d8-492e-4510-9dd6-8d942756e7c7_en?filename=EIC-workprogramme-2024.pdf
https://eic.ec.europa.eu/document/download/c8e5ae3c-e3fc-42f4-b98e-04dbace11abc_en?filename=Guide-for-Applicants_V3.0.pdf
https://eic-datahub.eismea.eu/?mode=7&domains=sme%20-%20phase%202&countries=DE&dates=2022
https://eic.ec.europa.eu/eic-frequently-asked-questions_en

Part B- technical description

w N

N o O oBs

Company Description
The Problem/ Opportunity

The innovation: Solution/ Product or
Services (USP)

Market and Competition Analysis
Broad Impact

Team & Management

The Funding Request

EIC Accelerator

Guide for Applicants

Version 4.0
3 Januar y 2024

lllllll

enterprise
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Die Short Application- Fragen

A Beschreiben Sie Ihr Unternehmen,
erlautern Sie lhre Vision und lhre
com pany Bestrebungen, sich zu vergréf3ern
Description )

ABeschreiben Sie das Problem, das
Sie zu l6sen versuchen, aus der
Sicht des Kunden/Nutzers.

Problem/ AErklaren Sie, warum es ein Problem
Market ist und fur wen.

Opportunity /

Bild: FreePik.com, vectorjuice




Die Short Application- Fragen

AStellen Sie Ihre Losung vor; erlautern Sie, wie sie in der\
Praxis funktioniert, was sie fur die potenziellen Nutzer
andert und inwiefern sie einzigartig ist

AErlautern Sie, warum Ihr Produkt bahnbrechendes

. Potenzial hat, warum es besser ist als bestehende

The Innovation/ Losungen, erklaren Sie konkret, wie Sie die aktuelle

Solution/ TRL-Stufe erreicht haben, und beschreiben Sie, warum

jetzt der richtige Zeitpunkt fur die Markteinfuhrung ist.
Product ’ oe P o)

\

ABeschreiben Sie lhr Geschaftsmodell und Ihren
Zielmarkt, erklaren Sie, warum Kunden bereit waren,
daflur zu zahlen, wer die Konkurrenten sind und was
die Vor- und Nachteile Ihres Produkts sind.

AErklaren Sie, warum Ihre Innovation auf diesen Markten
Market & erfolgreich sein wird.

Competition Y,

enterprise
europe
network

.0
lad ]

Bild: FreePik.com, rawpixel.com

Bild: FreePik.com, vectorjuice



Die Short Application- Fragen

A Quantifizieren Sie, wenn mdglich, die \
erwarteten Auswirkungen lhrer Innovation
auf die Gesellschaft, die Umwelt und das
Klima, die UN-Ziele flr nachhaltige

Entwicklung und die Schaffung von
Broad Arbeitsplatzen,

Im pacts A Verweisen Sie auf alle relevanten EU Policiesj

AStellen Sie Ihr Team vor, einschlieRlich der Erfolgsbilanz und\
der Schlisselkompetenzen der Grinder und der wichtigsten
Manager,

AErlautern Sie, wie Sie ein ausgewogenes
Geschlechterverhaltnis unter Ihren Teammitgliedern
sicherstellen wollen, einschlief3lich derjenigen in
Fuhrungspositionen (mindestens CEO, CSO und CTO),

Tea.m & ANennen Sie fehlende Fahigkeiten, Einstellungsziele und

Plane zur Mitarbeiterbindung, um die fehlenden Fahigkeiten
Management gEapssee

9

Bild: https://sdgs.un.org/

-

Bild: FreePik.com, Bilah Studio

enterprise
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Die Short Application- Questions

ABeschreiben Sie lhren \

Finanzierungsbedarf an
Zuschussen und Investitionen,

AErlautern Sie, warum Sie nicht in
der Lage waren, ausreichende
Investitionen flr die Durchflihrung
des Projekts aufzubringen, und
warum Sie die Unterstitzung des

Funding EIC Accelerator benétigen.
ADie Zahlen sind in diesem
Request Stadium nur Richtwerte, die Sie im

Bild: FreePik.com, storyset

Rahmen lhres vollstandigen
Vorschlags noch andern k(‘jnneu
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The EIC Pitch-Deck

European
Innovation
Council

Bild: FreePik.com, freepik
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Die Bausteine eines guten Pitch Decks

- A

ABeschreiben Sie das Problem :‘,,'lo v 4

AWas fSt lhre einzigartige L6sung” . ¥ » = XA

AWas ist Inre Marktchance? (Wettbewerber) ,‘- R A e
* N}

ANutzenversprechen (Risiken, Strategie zur Risikominderung)

AZeitplan mit EIC-Zuschuss/Investition

A I hr Team I Ref. Grafik: Prasentation F. Matteucci, EIC Programme Manager
AWarum brauchen Sie das EIC? o h
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The Pitch Video

- Bis zu 3 Personen, max. 3 Minuten

- Motivation fur Ihre Bewerbung

- Vorstellung Ihres Start-ups (Vision/Mission)
- Vorstellung des Produkts/der Dienstleistung
- EIC Reference

- Positlv, freundlich & kompetent

© Foto: ThinkstockPhotos
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KMU-Beratung der BayFOR

- Wir arbeiten themenubergreifend und flexibel
- Es entstehen keine Kosten

- Transparente Kommunikation

- Interne Fristen

- Wir lesen alle Dokumente Korrektur (Fragebogen, Pitch Deck und Pitch
Video)

- Proof-Reading im Tandem mit anderen BayFOR Abteilungen

mmm) Bayfor unterstiitzte 12 Short Applications in 2023 - 10 wurden zur Full
Application eingeladen - 2 zum Interview



Bayerische
enterprise Forschungsallianz

europe
network

) Nivedita Mahida-Kénigsdorfer
Miinchen, 18.07.2024 KMU-Beratung, Wissenschaftliche

Mitarbeiterin

Bayerische Forschungsallianz
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Agenda- EIC Accelerator Full Application

1. Die Struktur & Anhange des Voll Antrags
2. Fragenkatalog: Questions 1 - 12 (Part B)
3. Finanzen (Budget)

4. Phase 3: Pitch Interview
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EIC Accelerator Coaching

Services der
EIC fur Full
Applicants:

3 Tage
kostenloses
(remote)
Coaching mit
einem Experten
lhres Fachs.
Link zur Coach
Suche online

Quelle: Guide for Applicants, Jan 2024



https://eic.eismea.eu/mycoaching
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Project proposal (Part B):
Technische Fragen

A Antrag: 12 Fragen (max. 50 Seiten)

A Annexes (9):
1. Final Pitch Deck

Antragstruktur: Part A & B

Project proposal (Part A):

Administrative Fragen

A Eingabe in Online-Maske im Funding
and Tenders Opportunities Portal
( Ein pdf wird automatisch generiert)

Letters of Intent

Other additional information (10
Seiten)

Ca”_speziﬁsche Fragen Bild: FreePic.com( Bilah Studio)

A 5 Abschnitte: 2. Video
1. Allgemeine Informationen 3. Financial Information
5 Teilneh 2 Kontakidetail 4. Mandatory data and consent
. Teilnehmer ontaktdetails B Al
3. Budget 6. Data Management Plan
4. Ethics & Values Checkbox 7. CVs of Staff
5. 8.
9.



Annexes to Part B
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- Das Upload von den Dokumenten erfolgt separat im F&T Portal.

Bild: AdobeStock

\ Pitch Deck - .pdf Format, kein Template, fiir eine 10-minutige

Prasentation, keine Slide-limit.

\ Video (neu oder die gleiche wie short application)
\ Financial Information i Excel-Tabelle
\ Mandatory data and consent- Excel-Tabelle

Freedom To Operate (FTO) Analysis

Data Management Plan i Vorlage der EU Kommission.

CVs

Letters of Intentv on Kunden/ Lieferanten,

Max 10 pages for additional relevant supported documents
(Freiwillig)
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Part A: Administrative Forms

Die Eingabe Er f olFgndingand tenders oppgoaunities pcrtal :

1. Firmen Information: Allgemeine und administrative Informationen. Compliance

(civil purpose, ethics, data protection, € )
Participants: contact person, role in the project, etc.
Budget for the proposal

Ethics and security checkbox

a & W DN

Other information: Wi c Fundingt! y pAe fAccElérafor / Challenge

Fotolia



Part A- General Information

1 — General

Information

Section 1 provides basic data on the proposal. It can be filled in by contacts of the coordinator. Other participants may view this section only. Read-only

parts are marked in blue.

Topic

Call

Type of action

Type of Model Grant Agreement

Acronym

Proposal title

Duration in

months

Fixed keywords

Note that for this call, applicants have to select minimum 3 and maximum 6 fixed keywords.

Free keywords

Enter any words you think give extra detaikobthe sc@pe of your proposal (max 200 characters with
Spaces).

Abstract

The abstract should provide the reader with a clear understagding o #he objectives of the proposal, how they w

ill be achieved, and their relevance to

the Work Programme. This summary will be used as the st deserption of the proposal in the evaluation process and in communications fo the
programme management committees and other interested paties. It must therefore be short and precise and should not contain confidential

information. Use plain typed text, aw

iding formulas and other special characters. If the proposal is written in a language other than English, please
i S h —ran- :
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Keywords sind wichtig far
die Auswahl der
Evaluatoren & Experten!



Part B: Struktur & Evaluation

Part B — Table of content Main evaluation criteria
addressed

EXECUTIVE SUMMARY

PART 1 - BUSINESS CASE

Company description

The problem/market opportunity Excellence
The innowvation: solution/ product or services (usp)

LN Market analysis and competition analysis

Impact

Marketing and sales plan

Team and management
Level of risk, implementation and need for

union support

=
&

Financial plan

PART 2 - EIC SPECIFIC INFORMATION

Implementation plan
) Level of risk, implementation and need for
How eu support takes the company to the next value point union support

The funding request

Broad impact Impact

enterprise
europe
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Quelle: Guide for Applicants, Jan 2024
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Evaluationskriterien- Vollantrag

n u u 3 Evaluatoren
EXCELLENCE: IMPACT: LEVEL OF RISK,

IMPLEMENTATION, AND
scale up vision, novelty market fit and competitor NEED FOR UNION
and breakthrough analysis; commercialization SUPPORT:
nature, technology; strategy; key partners;
Intellectual scale-up potential; positive clear implementation plan;

Property Rights; timing broader impact. high investment risk; risk
ﬂ

mitigation assessed;
team’s capability and
motivation

Quelle: Guide for Applicants, Jan 2024



BayFOR Tipps fur den Antrag

1.

9.

Halten Sie sich an die Gliederung, Struktur und Formatierungsvorgaben der

Antragsvorlage;
Pitchdeck / Business Plan: ehr Kommerziell als wissenschatftlich
Corporate Design verwenden i Fir Firma Personalisieren!

Abbildungen, Tabellen, Charts, Graphics, Diagrammen und
andere Visualisierungen einbauen wo sinnvoll.

Einfach, klare und direkte Sprache verwenden.
(Begutachter sind nicht immer Fachleute, sondern Generalisten)

Eine Story erzahlen. (roter Faden im gesamten Antrag)
Quellen & Referenzen bei Zahlen und Statistiken angeben.

Schlisselworter und Buzzwords des EIC Accelerators aus dem EIC
Workprogramm einbauen.

Wo moglich- bitte in Zahlen oder Prozente Quantifizieren.

Im Team gelingt es besser !

enterprise

Bild: AdobeStock



Eingangsfragen Part B

Im Fall einer Wiedereinreichung:
ABeschreibung der relevanten Anderungen

Executive Summary

AKeine nicht-publizierbaren Informationen
AZusammenfassung des Antrags

A2 Seiten maximal

Copywrite: Peanuts: Source: twitter/X

enterprise
europe
network




Part 1: Business case

enterprise
europe
network

Frage 1. Company Description- 3 Seiten

Beschreibung des Unternehmens, die Geschichte, die Motivation zu grinden,
Hauptpersonlichkeiten/ Grinderteam.

Timing: Warum Grindung jetzt? Wachstumsabsicht?

<
@Fotolia; 103844652

Mission und Vision

Uberzeugende Beschreibung des Start-Ups, Produkt-/Dienstleistungsportfolio, aktuelle und
klinftige Positionierung auf dem Markt

Key Partners: wie ist das Innovationstkosysteme? Wie gut sind sie mit Experten und
potentiellen Investors vernetzt?

Key Assets: Relevante Infrastruktur und technische Ausstattung, Geréate, Blroraum
(Zugang, Besitz)

Top 3 Kunden, Top 3 Lieferanten, Top 3 bedeutende Partners / Supporters / Advisors

Bisherige Erfolge (Preise, Wettbewerbe, Finanzierungsrunden, Meilensteine etc.)
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Frage 2: The Problem / Market Opportunity- 3 Seiten network
Beschreibung des gesellschaftlichen Problems, die Zielgruppe(n) und
Kunden, die davon betroffen sind und wie das Produkt/ Dienstleistung

in dem Kontext kommerzialisiert werden kann.

A Einleitung mit Beschreibung des Kontexts und
der konkreten Herausforderungen und

Probleme und fiir wen - in relevanten Markten
und / oder Gese”schaft, Umwelt usw. A Was fur ein Problem ist: teChnOIOQiSCheS,

industrielles, soziales? Mehrere Aspekte?

Hinweise & Tipps

A Konkrete und quantifizierte Beschreibung
Problems mit Abbildungen, Flow-Charts, Bilder,
Tabellen, Testimonials etc.

A Detaillierte Beschreibung der

Kundenbediirfnissen und wie werden sie A VergleiCh mit aktuelle TeChnOIOgien / PrOdUkten;
adressiert. .E

A Marktpotential, GroRe des adressierbaren
Marktes. o

- NN @FreePik.com



Frage 3: The Innovation: a) Solution and USP- 9 Seiten gg}.g'g’gise

network

A Wie funktioniert lhr Produkt/ Innovation?

A Leistungsversprechen: Inwiefern ist Ihre Innovation besser oder

deutlich anders als andere bestehende Alternativen?
A Warum ist der Zeitpunkt fur Ihre Innovation richtig?
A TRL i Entwicklung & IP Strategie

A Tabelle/Matrix zum Vergleich der Innovation
mit alternativen Technologien anhand

konkreter Kriterien

Hinweise & Tipps

1. Funktionsweise; Beschreibung des aktuellen technischen
Sherdlzrils des Brocy e A Quantitative und qualitative Vergleiche mit

: - " alternativen Technologien
2. Beschreibung der zeitlichen Relevanz (politische, d

soziobkonomische, wirtschaftliche Trends) A" Prominente Darstellung der wichtigsten
. o : Wettbewerbsvorteile
AVal ue Pr o BeschieibungpderiWettbewerbsvorteile

4. Vergleich mit dem technologischen State-of-the-Art
(konkrete alternative Technologien, hier keine Wettbewerber)

5. TRL T Entwicklung & Zertifikation/ Erste Pilotstudien/ CaseStudy

6. IP- Strategie: Patente, Erkenntnisse aus dem FTO
@AdobeStock




Besispiel Innovation/ USP

Name the industry challenge in which you are operating; name the problems. How are you solving the

problems?

Our Unique Selling Points are:

1.
2. VR & AR imaging:

3.

4. Optimal device/technology design:

Value creation for the XYZ industry:

In-depth analysis:

enterprise
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Frage 3.- The Innovation: b) Development stage

Beschreibung der derzeitigen Technologiereifegrads (TRLS), einschliel3lich der
bisher durchgefihrten Aktivitaten und Ergebnisse.

Welche Schritte sind geplant, um diese Innovation auf den Markt zu bringen?

- Stukwr Hinwelse & Tipps

A Tabelle mit TRL 1-9: Aktivitaten, Meilensteine,
Zeitpunkt (vergangene und kunftige Aktivitaten

A Beschreibung des aktuellen Entwicklungsstands
(Technologiereifegrad - Technology Readiness
Level (TRL) A Detaillierter Plan (Tabelle, Zeitstrahl) fiir die

Aktivitaten bis zum Markteintritt (inkl.

A Beschreibung der kiinftigen Aktivitaten und _
Zeitrahmen)

Meilensteine (mit Zeitplan) bis zum Markteintritt
und erfolgreichen Kommerzialisierung A Fotos von Prototypen, Skizzen, Screenshots etc.

Research to Technology System Test,
Prove Feasibilty Demonstration Launch, Operation

Basic Technology Technology System @AbaCOSyStemS
Research Development Development



Besispiel TRL-Entwicklung
TRL-Description & Tasks _________]112[3/415[617[8 |9

Desk-top research on technology .

Applied research with a digital-twin model

Analytical and laboratory-based studies- A P r -ofo f .ll

Conceptii

Demonstrating potential applications in the lab-scale ...
Testing technology in the lab ....

Testing technology with first clients in a relevant
environment

Advanced technology iterations in relevant
environment

Final technology fine-tuning & CE certification .......
Full-scale deployment & production-ready HEREEEER

enterprise
europe
network

Tabellarische Darstellung des TRLs :
Entwicklung der eigenen Technologie mit
der TRL- Beschreibung.



Frage 3. Innovation: Intellectual Property Strategy: corope

network

A Strategie zum Schutz des geistigen Eigentums.

A Liste der Patente und Veroffentlichungen.

A Erwahnung der Rechte zur Nutzung von Patenten Dritter.
A FTO- Analyse.

A Aktuelle & Beantragte Patente in Tabelle auflisten

A Beschreibung / Auflistung der IPR (z.B. Patente, A Begruindung, falls keine Patentierung angestrebt
Trade Marks), die der Firma gehdren wird
A IP-Strategie: Wie wird die IP und neu A Ausfuhrliche FTO-Analyse und Ergebnisse.

entstandenes Wissen langfristig gesichert und
vor Missbrauch geschutzt?

A Ergebnisse einer FTO-Analyse ( AFr e od
Operateni )

Maogliche IP-Elemente: Patente, Copyrights,
Design, Trademarks, Trade Secrets (NDAs etc.)

™ ) Hilfreiche Links:

‘l I l A European IP Helpdesk : 4iP Council: 4SMEs

Quelle: FreePik.com



https://intellectual-property-helpdesk.ec.europa.eu/regional-helpdesks/european-ip-helpdesk_en
https://www.4ipcouncil.com/4smes

Frage 4: Market Analysis and Competition Analysis: 5 Seiten network

A Marktzahlen: TAM, SAM, SOM, CAGR

A Willingness to Pay: Kunden
A  Wettbewerber & Gegeniiberstellung

A Ausfiihrliche, quantitative Marktanalyse
(Europa und global): Art, GréRe, Wachstum,
anvisierter Marktanteil

A Marktbedingungen benennen

A Beschreibung der potenziellen Kunden (Profile);
Unterscheidung nach Geschaftsart (B2B, B2C etc.)

A Willingness to pay

A Ausfihrliche Wettbewerbsanalyse: Beschreibung
und Gegeniberstellung von 5-7 Wettbewerber

A Threats &Opportunities: SWOT Analyse

enterprise
europe

Hinweise & Tipps
Marktanalyse:

Berechnung der MarktgrofRe: TAM (Total
Addressable Market), SAM (Serviceable Available
Market), SOM (Serviceable Obtainable Market),
CAGR (Compound Annual Growth Rate)

USP im Vergleich zu Wettbewerber (Technologie-)
Losungen / Produkten darstellen

Unterscheidung zwischen User und Customer;

Beweis warum Kunden bereit sind, das Produkt zu
kaufen

TV .

Uty * s
@Fotolia e
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=
I =Europe =America - Asia/Pacific

Market volume Global mar- Market share market
in € ket share EU volume in €
- . - 2,000 million 5.2%p 26% 104 million
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Markets

Figure 4: Market volume of addressable markets



A

A

Frage 5. Marketing and Sales Plan - 4 Seiten

A Vermarktungsstrategie, Business Model
A Genehmigungen / Bestimmungen / Zulassungen,.

A Zeit bis zur Marktreife / Einfiihrung und des Erlésmodells.

Ausfihrliche Beschreibung des Business Models, inkl.
revenue model

Kommerzialisierungsstrategie und Go-To-Market
plan: Geschafts- und Ertragsmodell, Preismodell,
Vermarktungsplan, Markteinflihrungszeit

Regulatorische Voraussetzungen (Zertifizierungen,
Normen etc.)

Beschreibung des Skalierungspotenzials und der 4
konkreten Skalierungs-Aktivitaten mit Zeitplan: Neug™**

Markte, Internationalisierung. w
s = 2

Scaling-up-Strategy wahrend und am Ende des *j

Projektes. —

enterprise
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Hinweise & Tipps

Kommerzialisierungsaktivitaten nach Projektende auch
berticksichtigen;

Europaische bzw. internationale Perspektive
notwendig;

Skalierungsplan mit konkreten Aktivitaten und
strategischen Zielen;

Kommerzialisierung mit pricing policy & LOIs von
Kunden

Business Model Canvas;

4P Marketing Mix (product, price, promotion, place)

@Fotolia
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2022e 2023e 2024e
@ Revenues (k€)
!.!i Installed devices
@4 EBIT (ke)
@ EU Markat Entry in '.‘ w -

{sﬁ Non-EU Market entry - B T ®

& Clinical Trials with
‘GU continuous publications

“:«I-f RE&D:
3 Device development
ready to be marketed

Figure 10: Outlook: financial highlights and milestones pursued 2020-2024

Table 13: Sales projection for the first three vears after market launch of the - -

' s a0

-
S s+ ' &2 ' & i
Unit Sales 30.000 | 5,000 |- 70.000 | 10.000 | 5.000 | 160.000 | 15.000 | 5.000
Pricing / € 400 300 B 400 300 300 400 300 300
Sales / million & 12.0 15 - 280 |30 15 64.0 45 15
Unit cost of sales / € 100 75 - 100 75 75 100 75 75
Cost of sales / million € | 3.0 0375 |- 7.0 0750 |0375 |16 1125 | 0375
Gross margin / million € | 9.0 1125 |- 210 |2250 |1125 |48 3375 | 1.125
# new employees 30 50 80




Halbzeit! Frage 6: Team and Management : 2 Seiten

A

A
A
A
A

Prasentation des Kernteams;

Erfolge der Grinder und der Flhrungskrafte;

Fahigkeiten und Expertise;

Sicherstellung eines ausgewogenen Geschlechterverhaltnisses;

Plan zur Einstellung fehlender Kompetenzen und zur Mitarbeiterbindung.

Kompakte Beschreibung des Teams und
der Mitglieder (FTE)

Beschreibung der Geschéaftsfiihrung, ihrer
Mehrwert und Rolle im Geschaft.

Nachweis der technologischen und v.a.
betriebswirtschaftlichen Kompetenzen (fur
das Projekt und dartiber hinaus A Perspektive:
Skalierung)

Fehlende Fahigkeiten, Einstellungsplan und
Mal3nahmen fir Mitarbeiterbindung.

Gleichstellungsplan

o

o o Io D>

enterprise
europe
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Hinweise & Tipps

Erfahrung, Projekteinsatze und Erfolge der
Teammitglieder aufzeigen

Bereiche Strategie, Technologie &
Betriebswirtschaft hervorheben

A Op e r a tcapabiligyfi wird erwartet und
Uberprift

lllustration mit Flow-Chart pro Jahr
CV der Mitarbeiter*innen als Annex
Professionelles Foto des Teams

Gibt es einen Advisory Board?
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Frage 7: Risiken: 2 Seiten

Wie sieht es mit der technologischen, praktischen und wirtschaftlichen Machbarkeit
aus?

Welche Risiken bestehen bei der Markteinfihrung der Innovation? Was sind die

Potentielle Gegenmal3inahmen.

Positive und negative gesetzliche Rahmenbedingungen.

Hinweise & Tipps

A Tabelle/Matrix zur Darstellung der Ergebnisse

A Prasentation der Ergebnisse einer der Machbarkeitsstudie bzw. Nachweise der
A k | e Macbharkeitsstudie Machbarkeit

(technologisch praktisch, wirtschatftlich) o _ )
A Risiko-Analyse immer auch mit

A Ausfiihrliche Risiko-Analyse _ I entsprechenden GegenmaRnahmen

(technologisch, finanziell, praktisch, A Neb - _ dunitesfic h A
wirtschaftlich, kommerziell); eben I s | Qppeortunisesic
aufzeigen

A Das Projekt da-riskit bz w.
A SWOT-Analyse

Ahiggihi sei n
A STEP/PEST-Analyse

@thinkstock



enterprise
europe
network

Frage 8: Financial Plan: 2 Seiten

Beschreibung der wichtigsten Aspekten des Finanzplans (Annex Tabelle).

Schatzung der insgesamt erforderlichen Finanzmittel und des Zeitplans ftr
den Finanzbedarf zur Entwicklung Ihrer Innovation und zum Erreichen der
break-even point.

Hinweise & Tipps

A EIC Accelerator ist ein Teil der

A Tabelle mit Finanzierungsplan fiir die langfristigen Finanzierungsstrategie des
nachsten 3-5 Jahre bis Break-even Unternehmens
und daruber hinaus; ~ N A Wann, welche Summe, woflr, wie?

A Finanzierungsliicken mit geplanten S A

_ _ Mehrjahresplan bis zur Skalierung der
Finanzierungsquellen darstellen

Innovation

S Bild: FreePik.com, Bilah Studio
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Teil 2: EIC Specific information

Frage 9: Implementation Plan: 12 Seiten inkl. Alle Tabellen

Wie werden Sie lIhren Projekt mit der Forderung umsetzen: Personalaufwand, Timeline,
Outputs, finanzieller Plan, Work Packages, Deliverables, Milestones, Zustandigkeiten.

A Kurze Darstellung der logischen Abfolge der Arbeitspakete
(Arbeitsplan) als Einfuhrung.

A Timing: GANTT Chart 0.4. O
A Beschreibung der Aktivitaten al s

A Milestones & Deliverables pro WP ( Empfehlung diese Knapp zu
halten)

A Type of Work Package: Project Management, Development or Market
Preparation, Communication. Bild: Freepik com, Bilah Studio
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Struktur Frage 9:Implementation Plan

-  Tabellen mit die WPs, Deliverables, Milestones:
- 3.1a. fur Grant bis TRL 8;

- 3.1 aa. fur Investment-Teil TRL 9.

2.- Beschreibung der einzelnen WP: inkl. Personalaufwand
und prozentuale Verteilung auf die Aufgaben. ONLY FOR GRANT WORK PACKAGES:

i.  a list of critical risks, relating to project implementation, that may hinder the achievement of the project’s

0 - 0 0 0 0 key objectives. Detail any risk mitigation measures. You will be able to update the list of critical risks and
AC hten SI e b I tte an d e HI nweise im Tem p I ate' mitigation measures as the project progresses (table 3.1e);
3 _ Del Iverables (Tabelle 3.1 b) Description.of risk (indicate level of (i) Work package(s) Proposed risk-mitigation measures
) ' likelihood, and (ii) severity: involved

Low/Mediumj/High)

4.- Milestones (Tabelle 3.1 c)

5.- Critical Risks only Grant WP (Tabelle 3.1 )

6.- Subcontracting costs (Tabelle 3.1 g)

Definition of critical risk

.- Other d | rect costs (Tabe"en 3.1 h, i, J) A critical risk is a plausible event or issue that could have a strong negative impact on the ability of the project to

achieve its objectives.

Tabelle der Risiken
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Beispiel Work Package

Work package number 4

Work package title s production and worldwide supg

Start month 05/ End month 05/
Person months 51

Budget €

Type of funding: Grant

WP description:

Description of tasks:
v 41
anc
v 42
che
v 43
suc
v 44

v 45 Cost optimization initiated: Identify cost drivers & use appropriate measures to counter them.

v 46
List of deliverables (only the ones presented in the summary table above)
Number Deliverable name Type | Dissemination level Delivery date (project month)
41 Series machine with all documents DEM | PU 23




Subcontracting

Do Do Do Do P>

T

Schlissiges Verhaltnis zum Gesamtprojektbudget (max. 20 %) und keine
Kernaufgaben

Notwendig: Beschreibung der Tatigkeiten, Darstellung des Bezugs zur Projektaufgabe
im Antrag, geschatzte Kosten, Rechtfertigung fir Notwendigkeit

Plausible Darstellung des Auswahlverfahrens der Unterauftragnehmer (ausfuhrlich in
Annex 3)

Antragsteller verantwortlich fur Leistungserbringung gegentiber EU-KOM
Vergabe nach A B e gatue for moneyii
Voller Zugriff auf Eigentums- oder Nutzungsrechte

Bei vorausgewéahltem Unterauftragnehmer: Name und Beschreibung, wie die Auswahl
ablief (nach bestem Preis-Leistungs-Verhaltnis)

Siehe Seite 76

enterprise
europe
network

Rimymm

Bild: Freepik.com,Bilah Studio


https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/docs/2021-2027/common/guidance/aga_en.pdf

Frage 10: How EU support takes the company to the next enterprise

europe

value point: 3 Seiten network

A Begriindung fir fehlende finanzielle Unterstiitzung.

A Aktuelle Gesprache mit Investoren. é‘{ '

A Finanzierungsstrategie, einschlieRlich einer Beschreibung der bisherigen . ; ,
Erfolge des Unternehmens. \\ ’

A Auswirkung der EIC-Férderung und Finanzierung auf die Skalierbarkeit der
Firma

Bild: Freepok.com, Bilah

_ | -

_ o Hinweise & Tipps
A Warum es fir das Unternehmen nicht méglich

ist, die erforderlichen Finanzmittel von privaten A Magliche Begrundungen:
Investoren oder aus anderen Quellen zu A Keine Einnahmen und / oder ungeniigende
beschaffen? Vermdgenswerte
A Beschreibung der Finanzierungsaktivitaten, die A Fehlende Rentabilitat und kommerzielle
di e -BaMl@abiltyi bel egen Aktivitaten A unattraktiv fir Investoren
A Finanzierungsstrategie A Zu riskant fur Investoren
A Exit-Strategie A Erste erfolgreiche Finanzierungsrunden und Co-
A Beschreibung der Auswirkungen der EU Investoren kein Ausschlusskriterium

Finanzierung auf das Unternehmen. A AAbsagenfi von Investoren: Al s



Fast Fertig! Frage 11: The EIC Funding Request: 1 Seite

Was beantragen Sie ? Grant only, oder blended finance oder
iInvestment only

a) Grant Only
b) Blended Finance

c) Investment Only

A Begrundung mit Beweis, dass das Unternehmen und das
Projekt zu der Option passt und wie die Eigenfinanzierung
beim EIC Grant (30% Eigenfinanzierung der Projektkosten)
und beim Investment stattfinden wird.

Bild: AdobeStock

enterprise
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Letzte Frage! 12: Broad impacts: 2 Seiten network

A Was sind die allgemeine gesellschaftlichen, wirtschaftlichen, 6kologischen und/oder klima-
relevanten Auswirkungen lhrer Innovation?

Was ist die Konsequenz der Vermarktung lhrer Innovation ?

Potenzial zur Schaffung von Arbeitsplatzen,

Beitrag zu den nachhaltigen Entwicklungszielen der UN SDGs

A Auswirkungen auf verschiedene

A Beschreibung der Auswirkungen der Bereiche aufzeigen
Innovation auf Gesellschaft, A Bezug auf europaische
Volkswirtschaft, Okologie, Klima, Gender Strategien, Ziele und Politik der
etc. bei erfolgreicher Kommerzialisierung EU-Kommission:

A Quantifizierbarer Nachweis der A European Green Deal

Auswirkungen, wenn mdglich _
A Sustainable Development Goals

(SDGs)

A Schwerpunkte Horizon Europe

Bild:www.sdgs.un.org


https://commission.europa.eu/strategy-and-policy/priorities-2019-2024/european-green-deal_en
https://www.un.org/sustainabledevelopment/
https://ec.europa.eu/info/horizon-europe-next-research-and-innovation-framework-programme_en

enterprise
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Financials-Lump Sum Funding

Horizon Europe Programme

Die Lump-SumBewer tung und das AGrantwwhgreementin [ =

folgen dem Standardansatz mit den gleichen:

Go to Beneficiaries and Affiliated Entities list ! Double click buttons ! Go to Work packages list

- Bewertungskriterien

- Vorfinanzierungs- und Zahlungsplan

- Berichtszeitraume und technische Berichterstattung,
wobei der Schwerpunkt auf dem Abschluss der
Arbeitspakete liegt.

his workbook enables you to present the detailed estimation of costs of your lump sum project (grant component) andtmdak:lmmp sum breakdown for the beneficiary and per
62N] LI O1F3Se LG YdAad 6S dzL) 2F RSR | & [ dzYLJ adzyb |y y Sfioulddinotiiffodd tHe Exda waskiobkf theprapudala
ubmission will be blocked.

oumust not change the structuref this workbook (e.g., do not add, remove or modify rows, columns or tabs).

omprehensive guidance and background.onp sum funding under Horizon Eurcis: ilable on the Funding & Tenders Portal. To get started, we recommend to read theiguide
um fundings what do | need to knowThis includes details on how to complete '[hIS Excel workbookw&hénksare provided in column E.

‘e recommend using Excel 2013 (Windows) / Excel 2016 (Mac OS) or more recent.

he only currency used in this workbook is EURO.
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The information in this workboolust correspondo the main proposal. For example, the beneficiary and afiliated entities (if any) and the list of work packages musatne hidkewisg
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Auszug aus der Detailed Budget Excel-Tabelle :
Lump Sum Funding under HE
Work package completed -payment What do | need to know
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